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Het team van het HVAC-
installatiebedrijf dat in zee gaat met
Vectis, (Foto: Clima & Partners)
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VECTIS ZET GROEISTRATEGIE CLIMA & PARTNERS KRACHT BIJ

Samen met investeringsgroep Vectis Private Equity wil Clima & Partners haar aanbod aan
gespecialiseerde technieken verder uithouwen. “De HVAC-markt zit in een stroomversnelling.

De klant verwacht een ‘total solutions concept

bedrijf uit Wommelgem. DOOR PHILIP DECLERCQ

andaag realiseert Clima & Partners met een 70-tal
Vmedewerkers een omzet van om en bij de 12 miljoen

euro. Het bedrijf, dat opgericht werd in 2007, staat
vooral sterk op de retailmarkt, maar is ook op de residenti-
ele en de industriéle markt actief, “Hybride installaties die
tegelijk energiezuinig, ecologisch en onderhoudsvriendelijk
zijn, zijn de toekomst van de HVAC-sector’, aldus technisch
adviseur Tony De Decker.

Historiek van overnames

Om de groei en de marktpositie verder te versterken, gaat
het HVAC-installatiebedrijf in zee met investeringsgroep
Vectis, die kennis en kapitaal inbrengt. “Vectis investeert

in sterke ondernemingen met een gedreven management
en een visie op de toekomst. Met eerdere overnames en
participaties, zoals De Decker Industries, GACS Solutions,
Becalor, en recent nog ATS De Vogel, heeft Clima & Partners
de eerste groeifase achter de rug. Samen met het sterke en
ambitieuze bedrijfsmanagement wil Vectis — dat beschikt
over een kapitaal van 70 miljoen euro — de tweede groeifase
van het bedrijf realiseren. Dit is het momentum voor een
verdere doorgroei’, aldus Stefaan Vanquaethem van Vectis.

Total solutions concept
“Met de verdere uitbouw van het aanbod gespecialiseerde
technieken willen we onze klanten ontzorgen. Dit kan door
hen een ‘total solutions concept’ aan te bieden’, aldus Tony
De Decker. In deze tweede fase is het de bedoeling om op
termijn een netwerk van vestigingen verspreid over het
ganse land uit te rollen."Dit zou ons in staat stellen groeps-
aankopen verder te optimaliseren en zo onze footprint in
de competitieve HVAC-markt verder te verstevigen, Daarom
zijn we op zoek naar HVAC-nichebedrijven (ventilatie, warm-
tepompen, verwarming, sanitair...) die willen aansluiten
bij een groter geheel en te vinden zijn voor een volledige
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, aldus Tony De Decker van het installatie-

overname, of geinteresseerd zijn in een participatie’) pikt
Stefaan Vanquaethem in.

Nog meer kennis in huis halen

Het bedrijf beschikt nu reeds over een goed uitgebouwde
studiedienst met vier ingenieurs en een architect."Onder

de medewerkers zijn er zeven erkende energiedeskundigen,
wellicht een unicum in ons land. De ambities worden verder
kracht bijgezet door een tiental openstaande vacatures. We
zijn op zoek naar bijkomende gemotiveerde medewerkers
met gespecialiseerde profielen, onder meer een projectin-
genieur en een architect. Teamspelers die van ons de nodige
technische ondersteuning, en interne en externe oplei-
dingen zullen krijgen. Opleiding is een stokpaardje van dit
bedrijf', besluit zaakvoerder Olaf Reyntjens.
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V.L.n.r.: Stefaan Vanquaethem van Vectis, Olaf Reyntjens en Ran
Van Camp, respectievelijk zaakvoerder en algemeen directeur
van Clima & Partners.
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